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è  v a l i d a t o
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Immagine e modalità di comunicazione non-verbale, Evoluzione del mercato della
moda e la psicologia dell'acquisto, L'attività e competenze di un Consulente di
Immagine e di un Personal Shopper; Tecniche di analisi dell'immagine: analisi del
colore, dei tessuti, dell'abbigliamento, degli accessori, Tecniche di consulenza adatte
a seconda del tipo di clientela; Studio del guardaroba e attività di Personal Shopping,
mirata all'immagine ideale stabilita per ogni cliente; Studio della moda e del tipo di
abbigliamento adatto ad ogni circostanza; Modalità e consigli pratici per iniziare una
carriera come Consulenti d'Immagine e Personal Shopper.


